
Die PKS Software GmbH ist eines der renommiertesten Softwarehäuser in Deutschland für die Analyse, Modernisierung  
und Erneuerung von Kernsystemen auf IBM Plattformen. Um unsere Marktposition weiter auszubauen, geben wir gemeinsam  
mit unseren 40 Mitarbeiterinnen und Mitarbeitern jeden Tag unser Bestes. Mit hohem Sachverstand, Engagement und Leidenschaft.

IHRE AUFGABEN
¾	 Akquise von Softwareprojekten und Modernisierungs- 
 vorhaben bei mittelständischen Kunden im deutsch- 
 sprachigen Raum
¾	 Strategie- und Lösungspräsentationen bei Neu-  
 und Bestandskunden
¾	 Erstellen von Angeboten (bestehend aus Software- 
 komponenten und Dienstleistungen) und zugehörigen Preis- 
 kalkulationen in Abstimmung mit unseren technischen Pro- 
 jektverantwortlichen sowie der Geschäftsführung Vertrieb
¾	 Durchführung der Vertragsverhandlungen bis hin  
 zur Beauftragung
¾	 Präsentieren unserer Kompetenzen und unseres Portfolios  
 auf Fachkongressen
¾	 Nachhaltige Betreuung unserer Bestandskunden

IHRE VORAUSSETZUNGEN
¾ Abgeschlossenes Studium der (Wirtschafts-)Informatik  
 oder vergleichbarer Abschluss
¾ Berufserfahrung im IT-B2B-Vertrieb, idealerweise  
 im Softwareprojektvertrieb
¾ Beratungskompetenz und erste Erfahrung in der  
 Durchführung von Softwareprojekten bei IBM i Kunden
¾ Kommunikationsstärke, persönlicher Ehrgeiz und  
 Überzeugungskraft
¾ Selbstständige, strukturierte und lösungsorientierte  
 Arbeitsweise
¾ Gute Ausdrucksfähigkeit in Deutsch  
 (Wort und Schrift)
¾ Gute Englischkenntnisse wünschenswert
¾ Reisebereitschaft (Führerschein Klasse B)

Wir bieten Ihnen spannende Projekte, die Sie fachlich und persönlich fördern und fordern; exzellente Weiterbildungsmöglichkeiten;  
eine tolle Arbeitsatmosphäre; flexible Arbeitszeiten; Förderung der Work-Life-Balance und eine lukrative Vergütung mit vielen  
Zusatzleistungen. 
Interessiert? Wir freuen uns auf Ihre aussagekräftigen Bewerbungsunterlagen* mit Angaben zu Ihrer Gehaltsvorstellung und dem  
frühestmöglichen Eintrittstermin, die Sie bitte per E-Mail an jobs@pks.de oder schriftlich an PKS Software GmbH,  
Kerstin Alphonse, Georgstraße 15 in 88214 Ravensburg richten.

*Anmerkung: Wir bitten darum, Bewerbungsunterlagen nicht in Mappen, sondern  
nur als geheftete Kopie zuzusenden, da die Unterlagen nicht zurück gesandt  
werden. Die Bewerbungsunterlagen werden ausschließlich zum Zwecke des  
Auswahlverfahrens verwendet und nach dessen Abschluss unter Beachtung  
der datenschutzrechtlichen Bestimmungen vernichtet.

Sales Manager B2B (m/w)
im IBM i Mittelstandsgeschäft

Wir suchen deutschlandweit Verstärkung durch einen

SIE WOLLEN ÜBER  
SICH HINAUSWACHSEN?

NICHT WARTEN.
JETZT STARTEN.


