
 

Leiter Key Account Sales (m/w)

 
Die RegioHelden GmbH ist eines der am schnellsten wachsenden Unternehmen für lokale Internetwerbung in Deutschland und seit Kurzem Teil des führenden 

deutschen Werbevermarkters Ströer SE. Unsere Aufgabe besteht darin, für Kleinunternehmer und Mittelständler aus über 80 Branchen nachhaltig Neukunden-

Anfragen durch messbare Internetwerbung zu generieren. 

Seit 2009 ist die RegioHelden GmbH zertifizierter Google AdWords-Partner und seit 2012 Google Premium KMU Partner. Die RegioHelden liegen bei der Kun-

denzufriedenheit ganz vorne und belegen laut einer Google-Umfrage bei den Kunden deutschlandweit den ersten und europaweit den zweiten Platz aller Ad-

Words-Partner. 

Heute sind RegioHelden mit über 250 Mitarbeiter, inkl. Tochtergesellschaft und Joint Venture, und 10 Standorten in Deutschland im Einsatz. Auch in der 

Schweiz sind die Helden mit einem Standort vertreten. Ganz klar: Neue Helden braucht das Land! 

Für die RegioHelden und unsere Tochtergesellschaft suchen wir ab sofort einen Leiter Key Account Sales (m/w)! 

 

 Dein Helden-Profil 

 Du verfügst über profunde Kenntnisse im 

Online-Marketing, idealerweise Kundenfokus 

auf Filial-/Franchisesysteme und Distributo-

ren sowie/ alternativ Mediaagenturen und 

hast bereits Key Account Teams geleitet. 

 Eine schnelle Auffassungsgabe, eine hohe 

Zahlenaffinität und ein sehr gutes Verständ-

nis für wirtschaftliche Kennzahlen zeichnen 

Dich aus. 

 Passionierter Netzwerker mit Hands On-

Mentalität  

 Du denkst unternehmerisch und hast eine 

ausgeprägte Leistungs- und Ergebnisorien-

tierung. Dabei beherrschst Du den Spagat 

zwischen einer Hands-on-Mentalität und ei-

ner der Position entsprechenden "Parkettsi-

cherheit" 

  

Deine Helden-Perspektiven 

 Aufgrund der konsequenten Wachstumsstra-

tegie des Unternehmens bietet sich hier die 

Möglichkeit, an einer "Success Story" teil zu 

haben. Es handelt sich um eine anspruchs-

volle, herausfordernde und abwechslungsrei-

che Aufgabe mit hohem Gestaltungsfreiraum 

 Gehalt bestehend aus einem attraktiven  

Fixum und leistungsabhängiger Provision 

 Eine intensive Einführungsphase 

 Eine hochwertige Arbeitsausstattung (Pkw, 

Laptop, Smartphone), auch zur Privatnutzung 

 Schnelle Übernahme von eigener Verantwor-

tung und vielfältige sowie aktuelle Verkaufs-

schulungen 

 

Deine Helden-Aufgaben  

 Führung und Entwicklung eines Teams von 

ambitionierten Key Account Sales Managern 

 Sicherung und Ausbau des Bestandsge-

schäfts, Weiterentwicklung von Vertriebsstra-

tegien zur Gewinnung von Neukunden 

 Planung und Realisierung von hochkomple-

xen Kundenprojekten in Zusammenarbeit mit 

den technischen Abteilungen 

 Du berichtest direkt an die Geschäftsführung 

 

So wirst DU zum Helden 

Sende uns Deine aussagekräftigen Bewerbungsunterlagen inkl. Anschreiben, Lebenslauf, Gehaltsvorstellungen sowie Deinem 

nächstmöglichen Eintrittstermin (zusammengefügt als PDF Dokument) über unser Onlineformular.  

Dein  Personal-Held: Luisa                                

Fragen zur Stelle beantworten wir gerne über die  Heldenhotline 0711 128 501-888 

JETZT BEWERBEN. HELD WERDEN.  

https://application.careerbuilder1.eu/regiohelden/apply/cb1/J3J4BC6JTD095BP7TBC?IPath=TNJob&Job_DID=J3J4BC6JTD095BP7TBC&SiteID=cbnsv&sc_cmp1=JS_JobDetails_ApplyNow&TN_DID=TNKD77962JQC2TYY05SY#/application/resume_upload

